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Karta redakcyjna
Dedykacja

Z biurka doktora Billa Quaina
Podziekowania

Wstep. Wspolczesna przypowiesc: prosumenci kontra fowcy promo-
Cji

CZESC PIERWSZA. MENTALNOSC PROSUMENTA
1. Dlaczego powinienes dotaczy¢ do rewolucji prosumenckiej
2. Zmien mySlenie, a zmienisz swoje zycie
CZESC DRUGA. ERA PROSUMENTA
3. Internet to King Kong handlu, a wciaz jeszcze jest oseskiem!
CZESC TRZECIA. MENTALNOSC KONSUMENTA
4. Tak czy inaczej, zawsze ptacisz!
5. Sklep nie jest twoim przyjacielem!
6. Droga do zadluzenia jest wybrukowana znizkami

7. Czego tak naprawde chcesz, wiekszych znizek...czy wiecej
czasu?

CZESC CZWARTA. SKLEP MOZESZWIECEJ.NET GDZIE
PROSUMPCJA SPOTYKA E-COMMERCE

8. Handel rekomendacyjny, moc prosumpcji w dziataniu

9. Marketing spotecznosciowy, moc prosumpcji w Internecie

10. Klikaj i bogac sie. E-przysztos¢ juz nadeszia!
Podsumowanie. Nie pomniejszaj swoich marzen!
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